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久奈司體育事業
有限公司

專訪－李鑑珉 董事長

自 2009年創立以來，久奈司體育事業有限公司（JNICE）已迅
速成長為台灣知名的羽球品牌，作為一位羽球選手及教練出身
的創辦人，李鑑珉董事長以他的專業背景和對羽球運動的熱情，
為公司注入了獨特的品牌精神。在接受我們的專訪時，李董事
長深刻地分享了他的創業初衷、品牌發展歷程以及對於品牌未
來的願景。
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推動南部運動產業發展
立足高雄的戰略布局

李董事長出身於臺北體院，擁有國家 A級教練證，
對於自身運動品牌的專業性與品質，有著極高要
求。作為一位土生土長的高雄人，他在北部求學期
間，開始了教練和助教的兼職工作。在教授過程
中，學生們經常請他推薦合適的運動器材，這促使
他將自身對運動品牌和行銷的專業知識學以致用，
開始從事運動產品的推廣和服務。
 

在實習期間，李董事長於屏東的一家球拍工廠工
作，深入了解了產品的製程。這段經歷讓他有機會
將學術理論與業界實務相結合，應用於產品設計和
製作上。他選擇從羽球拍的製作開始，並透過青年
創業貸款來啟動他的創業計畫。
 

創業初期，他也曾面臨資金周轉不靈的困境，不得
不揹著自家製作的球拍四處推銷，走訪各地尋求銷
售機會。在公司初創的辛苦歲月中，他積累了豐富
的市場經驗和專業知識，利用自身經驗成功翻轉公
司困境，帶領團隊達到眾多輝煌的成就。

李董事長利用他在運動力學、空氣動力學等領域的
學術知識，結合他作為運動員的實際經驗，親自測
試和改進產品。這種以使用需求為核心的開發方
式，使他深刻理解了消費者對運動器材的需求，進
而推動他發展更多不同系列產品，同時致力於開發
出更符合市場需求的優質產品。

在公司決定擴張之時，李董事長注意到高雄市政府
近年積極招商發展地方經濟，便決定光榮返鄉，回
到他成長的故鄉高雄紮根發展，同時延攬更多人才
共同回流高雄，期望提升南部整體運動產業鏈競爭
力。2022年，久奈司決定將總部設立於高雄軟體
園區，這是公司的一個重要策略性決定。李董事長
表示：「公司的長期目標是更緊密連結台灣南部運
動社群與羽球運動的相關推廣上。」隨著近年來台
灣羽球國手引領運動風潮，伴隨國家訓練中心地利
之便，這座城市擁有豐富的體育資源和活躍的羽球
文化，這也為公司提供了良好發展機會。

智慧運動新典範——
引領羽球與匹克球的科技革命

在運動裝備市場日益競爭的背景下，久奈司憑藉其
獨特的定位，成功吸引了眾多羽球愛好者的關注。
李董事長表示，傳統的羽毛球與匹克球訓練方式多
以教練口述為主，缺乏針對個體差異的精準指導，
導致訓練效果常常因人而異。為了解決這一問題，
公司團隊採用了機器深度學習技術，開發出姿態比
對訓練系統，能夠透過影像分析提取人體的關鍵姿
態數據。該技術不僅能客觀呈現運動員的動作表
現，還能為教練提供數據支持，輔助制定客製化的
訓練計畫。
 

「這套系統的最大特色在於它的科學性與便利
性」李董事長解釋道。運動員只需使用手機或一
般攝影設備拍攝訓練動作，即可透過系統完成姿
態比對與數據分析。我們希望藉此讓專業運動訓
練不再受限於場地和設備，讓更多人能夠以更低
的門檻享受到科學化的訓練服務。除了精準的動
作分析，JNICE久奈司還將運動數據以圖表形式
視覺化呈現，使訓練成果更加直觀。運動員可以

清楚地看到自己的動作軌跡、速度與場上佈局，
而教練則能根據數據評估球員的表現並提出改善
建議。這樣的數據化支持不僅提高了訓練效率，
還幫助球員提升場上反應速度與戰術思維能力。 

 

久奈司的最終目標，是讓智慧運動科技不僅服務於
專業運動員，更能惠及普通運動愛好者。無論是想
精進技術的球員，還是單純享受運動樂趣的參與
者，都能在這套系統中找到提升自我的可能性。
其智慧運動中心已吸引了許多專業運動員和業餘
愛好者的關注，並獲得業界的一致好評。李董事
長表示，未來公司將持續優化技術，探索更多智
慧化應用情境，讓運動科技不僅成為提升運動表
現的工具，也成為改善運動體驗的重要推動力。 

 

隨著科技的進步與市場需求的增長，智慧運動正在
改變我們看待運動的方式，久奈司正以其創新的姿
態與國際並駕齊驅，為亞洲智慧運動產業寫下全新
篇章。

智慧轉型

久奈司立足高雄，除了開發獨特的運動用品外，近年也開始致力於智慧運動發展上

經由公司所開發的全新系統與產品，運動員可於羽球場上擁有更高的訓練效率




