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公司營業項目

粉粒體散裝半拖車、船運式散裝桶、工地式散裝桶、預拌車、散裝螺旋車、粉粒體散裝輸送系列（船運、

陸運）、特種車輛及各種拖車配件。

特殊低壓車體與水泥攪拌車

高安全性組立

詢價及製程計畫

巾富企業有限公司

高效率創造「最佳化」產品

本公司為因應市場需求，所採取的行銷策略是以提供客製化生產為主軸，要求品質規格

符合客戶需求，創造「最佳化」產品。

當業務人員了解客戶對產品需求後，即以公司規劃之售價提出，但產業環境處於消費者

經濟時代，最後成交價格受競爭對手售價影響大，所以常會因此錯失訂單，如果能讓客

戶直接至平台詢價，就可減少耗費的時間在僅詢問的客戶上，另外希望藉由客戶詢價的

頻率得知產品在市場需求情形，再結合業務部的市場預估，即可事先決定各模組的安全

存量，讓本公司有效地決定資源的配置，避免投入大量資源於低市場需求的產品。因此，

為解決本公司以上問題，也為提升特種車輛車體設計的生產效率，我們決定將藉由本計

畫帶給公司一個全新的研發能量。

模組化讓產品線越來越好

本公司原有的產品線，產品功能需求較複雜，造成產品與料件種類快速增加，生產成本也

跟著增加，長期來看對本公司來說無疑是個沈重的負擔。本公司的模組化是把多而雜的功

能設計，試著拆解成不同區塊，讓大功能變成個別的小功能模組，而小模組可以再細分就

拆解成更小的模組，並確保模組們可以各自獨立生產製作。其特性就是具有「獨立性」與

「重複使用性」，讓每個模組各自獨立，並可以依據需求個別擴充，彼此間可以互相兼容、

搭配，來讓未來的其他專案可以重複使用，而這就是模組化最大的價值所在，好處不只有

節省開發單位的力氣，模組化開發也有效節省測試時間，因為每個模組的自動化測試都各

自獨立，並沒有專案上的差別，唯一差在整合性測試上耗費的時間，但仍優大於弊。

完善整合平台，設計到生產都讓客戶信賴

本計畫平台注重安全搭配，提供可行性高的智慧引導車體模組化設計詢價服務，透過事先

建立好各區塊模組的方式，提供客戶線上進行車體的模組客製化組合，讓客戶可選擇需要

的車型主體與其搭配的配件型號規格 ( 如：車型、尺寸、容量、空重、軸距與需要的車體

彩繪圖樣 )，在完成搭配後即可送出需求單，而本公司收到需求單即可先行了解客戶所需

要的整個車型構想，並進行估價。並提供客戶線上安全性逐點連結製造組裝確認服務，當

本公司在平台輸入每一連結點組裝或生產的安全性說明時，平台會同步透過 Mail 或 Line

發送訊息給客戶，讓客戶於平台逐一查看與確認。如此一來，必能讓客戶放心整個製造安

裝過程，且對公司整個品質保障、專業能力、滿意信賴必定會大幅提升。

／平台進度回報示意圖
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